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在因车险开销
而烦恼吗？
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Data Scope & Definitions
• Full Coverage Definition: All figures are based on full coverage insurance, including liability, comprehensive, and collision coverage. 
• Timeframe: Data from 2018–2024 reflects actual reported figures. Projections for 2025–2026 are based on current inflation conditions and insurer rate filing trends.

2018–2026 年美国汽车保险平均年度保费（全险）车险平均每年大约上涨 24%
已占据家庭收入的 7% 

这不是感觉，而是趋势

* data source: US Census Bureau; Bankrate

Unit: USD

2023 2024

median # of cars per HH 2.3 2.3 

x Median full coverage premium 2,014 2,458 

= total car insurance premium per HH 4,632 5,653 

÷ Median HH income 74,755 80,610 

= % of car insurance costs as HH income 6.2% 7.0% 

数据为历史统计结果，
未来趋势可能受多种因素影响
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车险为什么越来越贵？

人员开销、办公场所
运营费用、巨额广告

8%的司机发生过理赔
不透明的维修事件
不透明的维修成本

股东利润出不出事故
均需100%支付

Source: State Farm® (2021 Annual Report) and internal analysis statefarm.com/2021annualreport

http://statefarm.com/2021annualreport


你在为谁的风险买单？

定价受多因素影响，
并非完全由个人行为决定！

8%的司机
发生过理赔

92%的司机
未发生理赔

基于行业统计数据及分析结果不同地区及人群可能存在差异
Source: Insurance Information Institute (III) and internal analysis

https://www.iii.org/fact-statistic/facts-statistics-auto-insurance

🔘 90%以上多年无事故 ➡ 一直在为别人买单

🔘 一次事故 ➡ 连续几年被“惩罚”

🔘 家里有新手司机 ➡ 全家一起涨价

🔘 单身人群 ➡ 可能被评估为更高风险

🔘 居住在高风险区域 ➡ 再小心也要多付
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除了接受，你还有别的路吗？

66% 70%
87%

34% 30%
13%

Collision Comprehensive Liability

有

无

2020年没有汽车保险的汽车百分比

只管自己的车

碰撞损失 综合（被盗窃、破坏、自然灾害等） 赔别人损失

数据来源：*美国保险信息研究所（III）基于ISO/NISS数据整理的《2024年汽车保险事实与统计》报告，以及保险研究委员会（IRC）的《2022年未投保机动车驾驶员》研究。*Source: Insurance 
Information Institute (III), "Auto Insurance Facts and Statistics 2024" based on ISO/NISS data, and Insurance Research Council (IRC), "Uninsured Motorists, 2022" study.  *https://www.iii.org/fact-
statistic/facts-statistics-auto-insurance  再结合内部总结分析



有没有可能，不出事故少花钱？

不出事故预计最高能省40%*
出事故不多花钱，且有星级修车服务

*预计节省 40% 来自内部数据估算，随着用户数量的变化和大家安全驾驶情况省钱比例也会有所不同，最终以实际发生为准。

自己车损 → 加入Good Driver Club

Ø 碰撞损失

Ø 综合损失（被盗抢、被砸、自然灾害等） 
Ø 道路救援 & 维修期间交通补助

对方损失/人伤 → 仍由保险公司提供

Ø Liability-责任险-赔偿别人
Ø PIP / MedPay-人身伤害
Ø UM-对方无保险
Ø UIM-对方保险不足
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它和保险，到底有什么不同？

定 价
（不出事故花不完）

GDC服务费20% 预计分摊
（按每周实际发生情况）*

*在特定条件下，整体成本可能低于传统方式（部分测算约40%）基于历史数据及模型分析，不构成承诺

不出事故预计结余
（属于会员节省）*

互联网+AI 降本增效
不打广告奖励会员推荐

鼓励好行为
吸引好司机
事故率更低

公开透明维修事件
指定维修网络规范标准
专业团队核价杜绝乱价

Good Driver Club不是保险公司，而是一个由好司机组成的互助组织。
一车出事故，大家来分摊，通过透明规则，让车主之间的成本分配更高效、更公平。
且结合完整服务体系，实现不出事故时降低成本，发生事故时有可靠维修服务。

不出事故少花
出事故不多花

80%为授权互助金上限，此钱在你自己的账户里，
在您授权的前提下，根据每周实际需求自动进行分摊扣款，

用不完的部分属于你。



举例说明：在不同情况下，成本会如何变化？
不出事故更省
互助定价：$1217*

互助平均/周: $396 ÷ 24 ≈ $17（1.7%）

传统平均/周: $974 ÷ 24 ≈ $41（4.2%）

平台福利活动：
如单次分摊上限超过3.75%，超出部分由GDC捐赠

* 为方便演示以上数字已四舍五入

案例为示意：实际分摊金额取决于社区规模及当期事故情况

平台服务费20%
$243

为他人分摊33%
$396

会员节省47%
$578

出事故不多花
举例事故损失: $5000

➖ 900 剩余互助金

➖ 500 自担费用

🟰 3600 社区分摊金额

大家等比例分摊: 

社区分摊金额÷

社区互助金总额×

每人剩余互助金

分摊比例为动态变化，根据实际发生情况调整



服务和体验，能不能跟上？

报告事故入口

会员→APP报事故 GDC服务团队

拥有30年以上汽车物理损失
行业经验的服务团队

ADS 工作时间:
工作日 8 AM – 8 PM ET

合作服务商

为保障会员权益、
避免不规范收费，
维修统一在GDC合作网点进行；
如25英里范围内无合作网点，
可根据实际情况灵活处理。

全美有5000家以上
GDC合作维修网点
三方核价价格规范
维修工艺终身质保

812 Moorefield Park Drive, Suite 100, Richmond, VA 23236

行业领军人物带队
David Clark 

• 曾在多家美国领先汽车保险公司担任高层领导
• 美国财产与意外保险协会（APCIA）APD分委员会主席
• APCIA电动车分委员会成员
• 擅长运用AI优化流程，提升服务商效率



与谁互助？我们拒绝豪车和商用，公平互助

生效期6个月内发生2次事故的车辆
不可续期

• 可免除一次玻璃单损

允许加入：
车型：不超过9座
车价：原购置价不超过10万美元的车辆
车龄：欧美品牌轿车/轿跑车型车龄不超15年，
           其他车型及其他品牌20年以内
用途：年行驶里程不超3万英里的非商业用车

加入前筛选： 加入后过滤：

商业⽤途的车（Uber、运货车、施工车等）；豪华车型、高性能车型、古董车、摩托车、房车；租赁车；未购买责任险的
或其他违法车辆、曾发生全损后的拼接修复车；纽约、阿拉斯加、夏威夷、马萨诸塞、罗得岛的车辆不能加入

拒绝以下车辆加入



Q&A



关于我们：我们是硅谷科技公司，管理互助服务（非保险机构）

运营中心：812 Moorefield Park Drive, Suite 100, Richmond, VA 23236

总部：510 Waverley St, Palo Alto, CA 94301

投资机构：Ribbit Capital & Hedosophia
我们的投资方曾支持以下公司重塑行业规则：
Robinhood · Coinbase · Root · Airbnb · Uber · SoFi

发展里程碑：

• 2022 公司成立 | 建合规经营框架，确立治理与风控基石

• 2023 基础建设 | App研发及全美维修服务能力搭建

• 2024 App 正式上线 | 6月迎来首批成员入驻

• 2025 价值验证 | 实现显著成本节省、高续约率、优秀维修体验

• 2026 品牌与App全面升级 | 开启新篇章

创始人/CEO：William Tu
斯坦福MBA学位
曾担任斯坦福商学院校友会主席
先后任职于麦肯锡、美国硅谷Trident Capital、P&G等公司
拥有战略咨询、企业创投与创业经验

https://www.gooddriver.ai

https://www.gooddriver.ai/


为什么有人开始选择这种方式？

真实数据验证价值
扫码查看实时数据

截图数据截至于19/4/2026



传统模式靠机构约束，我们靠透明规则约束——5个透明

运营状况透明 资金走向透明 每笔事件透明 维修费用透明 服务口碑透明



为什么这种模式现在才出现？

4000年互助
古埃及\古罗马
大航海时代...

Ø 约300年保险诞生
Ø 100年+车险行业
Ø 100年+汽修行业

Ø AWS 云计算：近20年
Ø Stripe 移动支付网络：近15年
Ø 手机移动互联网：近15年 + AI +

熟人取信
规模小-效率低

品牌取信
规模扩大，但成本高、效率低

技术取信
技术让“陌生人信任”→AI让此信任成本再次下降一个数量级

技术信任已经重塑多个行业... AI驱动的互助行业

AI原生APP
相比传统APP：
成本降低 60%–90%
运营效率提升 2–10倍
人工依赖大幅减少



如何加入？— 准备好您的保单+驾照

Reminder: 
Only drivers included 
on the policy are 
eligible to pay.



下载 GDC App 点击获取报价 上传保单PDF/照片 查看您的报价详情 加入GDC

1、应用商城搜索：
Good Driver Club
2、下载APP
3、手机注册
4、填写推荐人邀请码

点击获取报价

商业用车如实填报
拒绝互助后果自付

获取报价流程



WE HELP GOOD DRIVERS
KEEP MORE OF THEIR MONEY.

https://www.gooddriver.ai

https://www.gooddriver.ai/

